
Liebe Kunden, Freunde und
Partner der SIKB,

seit nunmehr 12 Jahren informieren wir Sie
mit unserem „KUBUS“ regelmäßig über die
För dertätigkeiten der Saarländischen Inves -
ti tionskreditbank AG (SIKB). Mittels redak-
tioneller Por traits zu begleiteten Unterneh -
men unter schied lichster Branchen und Grö -
ßen zeigen wir Ih nen stets anschaulich und
praxisorientiert unser breitgefächertes Leis-
tungs- und Kunden spek trum auf. 

Als Förderinstitut des Saarlandes ist die
SIKB dabei von elementarer Bedeutung für
die saarländische Wirtschaft, der wir För -
der      mittel aus Landes- und Bundesprogram -
men zugänglich machen. Darüber hinaus
ste  hen wir den regionalen Unterneh men
mit Beteiligungen, Bürgschaften und Wag -
 nis kapital zur Seite, um ihre Vorhaben 
Wirk   lichkeit werden zu lassen. Eng arbeiten

wir zudem mit den Hausbanken unserer
Kun den zusammen, wodurch Rundum-Lö -
sungen geleistet und bedarfsorientiert abge -
stimm te Abwicklungen ermöglicht werden.
Von den ak tuell 2,3 Milliarden Euro, die die
SIKB verwaltet, profitieren kleine und gro ße
Un ter nehmen aller Art, die wir von der
Grün dung über ihr Wachstum bis hin zur
Nachfolge be gleiten. Dadurch ge ben wir
nicht nur der saarländischen Wirt schaft
wich tige Impulse für eine positive Ent wick -
lung, sondern wirken durch ent stehende
Ar  beits plätze indirekt auch auf den Arbeits -
markt an der Saar ein. 

Die SIKB ist zudem Netzwerker, so dass
Kun den neben finanziellen Mit teln auch
von Beratungsangeboten oder der Vermitt -
lung relevanter Kontakte profitieren. Wir
ko operieren mit zahlreichen Part nern auf
Lan des- und Bundesebene, wie bei spiels wei -
se Kammern, Verbände und Wirt schafts för -

derungsgesellschaften, und stehen mit die-
sen in stetigem fachlichen Aus tausch, um
un sere Förderarbeit eng an den Branchen -
be dürfnissen zu orientieren. 

Mit dieser 30. „KUBUS“-Ausgabe präsentie-
ren wir ausnahmsweise keine Beispiele ge -
förderter Unternehmen, sondern bringen
Ih nen stattdessen einmal einige ausgewähl-
te Fach be reiche der SIKB näher, die in di -
rektem Kontakt zu potenziellen und be ste -
henden Kunden und Partnern stehen. Dabei
bekommen Sie Einblicke in deren Auf  gaben
und Tä tigkeitsfelder und finden zu  gleich
Kon  tak t daten zu jeweiligen An sprech  part -
nern. Wir wün schen Ihnen ei ne spannende
Lektüre.

Mit herzlichen Grüßen

Doris Woll                    Achim Köhler
(Vorstandsvorsit-          (Vorstandsmitglied
zende der SIKB)           der SIKB)
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Leistungsstarkes Förderangebot
für saarländische Unternehmen

Die SIKB setzt sich mit ihren Mitarbeitern und einem breiten Instrumentarium an Förderprodukten für die saarländische Wirtschaft ein. 
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Fachbereiche der SIKB stellen sich vor

Dieser Fachbereich ist zuständig für:

Gewerbliche Unternehmen, kommunale
und soziale Unternehmen, Freiberufler,

Existenzgründer, Übernehmer

*  *  *  *  *  *

Egal ob für Existenzgründer, Nachfolger,
Start-up-Unternehmen oder etablierte,

gewerbliche, kommunale Unternehmen: Als
verlässlicher Partner erarbeiten wir eine soli-
de Finanzierungsstruktur und leisten damit
einen wichtigen Beitrag für den Erfolg saar -
ländi scher Unternehmen. Unter dem Mot-
to „Für jedes Vorhaben ein passendes Pro -
dukt“ hilft der Bereich „Vertriebsmanage -
ment gewerb lich“ Kunden, die maßge -
schneiderte Fi nanzierungslösung
zur Ver wirk lichung ihrer Unter -
neh mensziele zu finden. 

Das Team um Michael Schmidt
ist dabei in engem Kontakt und
direktem Austausch mit Kunden
und Partnern, wie z.B. den Haus -
banken, Ministerien, Wirtschafts för -
derern und Kammern des Saar lan -
des. Dadurch ergibt sich ein Verständnis,
welche aktuelle Themen für Unternehmer
und Unternehmen von entscheidender Be -
deutung sind, darunter u.a. nachhaltige und
energieeffiziente Investitionen, Wachs tum,
Digitialisierung, Nachhaltigkeit, Transfor -
 mation, Internationalisierung, erfolgreiches
Ma  nagement von Chancen und Risiken so -
wie Unternehmensnachfolge. Die Berater
kön nen für ihre Kunden dabei auf eine Viel -
zahl an Fördertöpfen zurückgreifen. 

Breites Spektrum an Förder-
instrumenten für die Wirtschaft
Ein klassisches Förderprogramm der saar-
ländischen Wirtschaftsförderung ist bei -

spielsweise die „Gründungs- und
Wachs tumsfinanzie rung Saarland
(GuW)“, das kleinen und mittle-
ren Unter nehmen mit ei nem
Kreditbetrag bis zu 2 Mio. Euro
und zinsverbilligten Konditionen
zur Fi nan zierung von Betriebs mit -

teln und betrieblichen Investitionen
unter die Arme greift. Zusätzlich hel-
fen die SIKB-Berater dabei, passende
Finan zierungslösungen, auch aus

den bun desweit angebotenen Program-
men der „KfW“, zu finden und zu nutzen.
Auszugsweise sind hier  bei Programme im
Bereich Kli ma schutz, Energieeffizienz und
Digitalisierung zu nennen, die neben zins-
günstigen Kon ditionen in einigen Pro gram -
men at trak tive Til gungszuschüsse bieten. 

Die Beantragung des GuW-Programms oder
der KfW-Kredite erfolgt vor Be ginn des Vor-
habens über die Hausbank. Die Förder -
kredite werden in Verantwortung der Haus -
bank an Gründer, Nachfolger und Unter -
nehmen gewährt. Bei Bedarf kann ein et-
waiges Kre ditrisiko im Rahmen des Part -
nerprogramms zwischen der SIKB und der
jeweiligen Hausbank aufgeteilt werden,
wobei die SIKB in der Regel einen Risi -
ko anteil von maximal 50% und bis zu
3 Mio. Euro übernehmen kann. Zu sam men
mit der SIKB als wettbewerbsneutraler Part -
ner wird somit ermöglicht, dass saarländi -
sche Unternehmen auch größere Pro jekte
realisieren können.

Ebenso verlangen steigende Anforderungen
an die Eigen kapi tal ausstattung mittelstän-
discher Unter neh men nach Finanzie rungs -
instrumenten, die langfristig stabile Fi nanz -
relationen gewährleisten. Die letzten Jahre
haben gezeigt, dass durch eine gute Eigen -
ka pitalsituation auch Krisenzeiten erfolg -
reich gemeistert werden können. Über EU-
Mittel im „EFRE Nachrangdarlehensfonds
Saarland“ stellen wir kleinen und mittleren
Unternehmen Nachrangdarlehen zur Finan -
zierung von Investitionen und/oder Be -
triebs  mitteln bis zu 1 Mio. Euro zur Ver fü -
gung, wodurch Investitionen als auch Be -
triebs mittel langfristig finanziert werden
kön nen. Bei einer Laufzeit von 10 Jahren
trägt eine tilgungsfreie Zeit von 5 Jahren (zu
Beginn der Kreditlaufzeit) zur Liquidi täts -
schonung bei, und durch den erklärten
Rang rücktritt wird die Eigenkapitalbasis des
Kreditnehmers gestärkt. In der aktuellen
För     derperiode, die Ende 2023 endet, konn-
ten wir bislang Nachrangkapital in Höhe
von rund 40 Mio. Euro an saarländische
Un ternehmen ausreichen und die regionale
Wirt schaft entsprechend stärken. Auch die
neue Förderperiode lässt ab 2024 ausrei-
chende Mittel zur Förderung der saarländi -
schen Wirtschaft erwarten.
(> Weitere Infos: www.sikb.de/unternehmen)

Höheres Eigenkapital durch
stille beteiligungen
Eine weitere Möglichkeit zur Stärkung der Ei -
genmittel sind staatlich geförderte stille Betei -
ligungen. Sie erfüllen ebenfalls die Vor aus set -
zungen zur Zurechnung zum wirt schaft li -
chen Eigenkapital eines Unterneh mens und
machen Unternehmen damit krisenresisten-

Das SIKB-Team
„Vertriebsmanagement

gewerblich“

Förderung der
gewerblichen Wirtschaft

Abteilungs-
leiter Michael

Schmidt

Im atrium - Haus der 
Wirtschaftsförderung in 
Saarbrücken haben die 

SIKB und ihre geschäfts-
besorgten Gesellschaf-

ten ihren Sitz.
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ter. Über die von der SIKB ge schäfts besorgte
„Saar ländische Kapitalbe tei li gungsgesell -
schaft (KBG)“ können Betei ligungen in einer
Höhe bis zu 1 Mio. Euro mit Lauf zei ten von
bis zu 10 Jahren zu at trak tiven Konditionen
zur Ver fü gung ge stellt werden. Der Ver wen -
dungs zweck der Be teiligungsmittel ist weit
ge fasst und reicht von der Finan zie rung inno-
vativer Vorhaben über anteilige In ves titions -
finan zie rungen bis zur Darstellung längerfris-
tig benötigter Be triebs mittel oder der Finan -
zierung von Un ternehmens nach folgen. 

Das Besondere da ran: Wir nehmen keinen
Einfluss auf die laufende Geschäftsführung
unserer Beteili gungs neh mer. Die Unterneh -
mer bzw. die maß  geb li chen Gesellschafter
be  teiligen sich le diglich angemessen am un -
ternehmerischen Risiko. Dingliche Sicher hei -
ten sind aufgrund einer Beteiligungsga ran tie
der ebenfalls von der SIKB geschäftsbesorg-
ten „Bürgschaftsbank Saarland GmbH“ in
der Regel nicht zu stellen und bleiben für das
Unternehmen zur Be si cherung von Krediten
verfügbar.  
(> Weitere Infos: www.kbg-saar.de)

Speziell für Kunden von Sparkassen und
Volks  ban ken bieten die jeweils eigenen Be tei -
ligungs gesell schaften „Sparkassen-/SIKB-
Beteili gungs   ge sell schaft mbH“ bzw. „MI Mit -
tel  stands-Invest GmbH“, welche von der SIKB
ebenfalls ge schäftsbesorgt werden, weitere Fi -
nan zie rungs möglichkeiten an, die der Stär -
kung der Eigenkapitalbasis eines Un ter neh -
mens dienen. 

Bürgschaften bieten Vorhaben
eine Realisierungschance
Um unternehmerische Vorhaben im Saar -
land Wirklichkeit werden zu lassen, leisten
Bürgschaften der von der SIKB geschäfts -
besorgten „Bürgschaftsbank Saarland (BBS)“
ebenfalls einen wichtigen Beitrag. Bürg schaf -
ten werden benötigt, wenn es an materiellen
Werten zur Absicherung eines Kredits bei der
Haus bank mangelt und Unterneh men da-
durch be triebswirtschaftlich sinnvolle Vorha -
ben nicht umsetzen können. Sie eignen sich
ins besondere für Existenz gründungen, Un -
ter neh mensnachfolgen so wie kleine und mit-
telständische Unter nehmen aus Industrie,

Groß- und Einzel handel, Hand -
werk, Gast- und Beherber gungs -
gewerbe, Dienst leistungssektor
und Freien Be ru fen. Die An trag -
stellung erfolgt über die Haus -
bank oder Leasing ge sellschaft,
die das Vorhaben be gleiten
möchte, aber noch Si cherheiten
wünscht. Die Bürg schaftsbank
Saarland kann derartige Sicher -
hei ten durch die Übernahme von

Ausfallbürgschaften bis zu einer Höhe von
1,25 Mio. Euro und einer Quote von bis zu
80% des zu verbürgenden Kredits gewähren. 

Das Angebot der Bürg schaftsbank Saarland
ist eng angelehnt an das Beteili gungsangebot
der Saarländischen Kapitalbeteiligungsgesell-
schaft. Für stille Beteiligungen kann die Bürg   -
schaftsbank Saarland bis zu 70% des Be teili -
gungs kapitals mit einer Beteiligungs ga ran tie
besichern. Dadurch kann verhindert werden,
dass sinnvolle Vorhaben in der saarländi-
schen Wirtschaft aufgrund fehlendem Ei gen -
kapital scheitern.
(> Weitere Infos: www.bbs-saar.de)

Ihre Berater im Team
„Vertriebsmanagement 

gewerblich“ (inkl. Beteili -
gungen und Bürgschaften):

Michael Schmidt (Abteilungsleiter)

(0681) 3033-111

michael.schmidt@sikb.de

David Bronder

(0681) 3033-195

david.bronder@sikb.de

Andreas Löffler

(0681) 3033-166

andreas.loeffler@sikb.de

Elke Lorson

(0681) 3033-116

elke.lorson@sikb.de

Marco Mathieu

(0681) 3033-199

marco.mathieu@sikb.de

Sarah Nelz

(0681) 3033-119

sarah.nelz@sikb.de

Alexander Schmitt

(0681) 3033-131

alexander.schmitt@sikb.de

Weitere Informationen finden Sie auch online
unter www.sikb.de/unternehmen sowie
www.kbg-saar.de und www.bbs-saar.de

Alles unter einem Dach: Die SIKB bietet
nicht nur Förderkredite, sondern
auch Bürgschaften, Beteili-
gungen und Wagnis-
kapital an.

Für Hausbanken bieten wir über unsere Berater gerne Produkt-
schulungen zu unserem umfangreichen Förderangebot an.
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Dieser Fachbereich ist zuständig für:

Existenzgründer, Start-ups und
alle, die sich unternehmerisch
selbständig machen wollen

*  *  *  *  *  *

Für die Wettbewerbsfähigkeit des Saar -
lan des sind Neugründungen, Nachfolge -

re gelungen etablierter Unternehmen, aber
auch junge, innovative Technologie unter -
neh  men von zentraler Bedeutung. Gute, zu -
kunftsfähige Teams, Ideen, Konzepte und
Produkte sind die Basis. Benötigt wird aber
auch Kapital. Seit Jahren bewegt sich viel in
der saarländischen Gründerszene, weshalb
die SIKB ihre Beratungsangebote entspre-
chend kontinuierlich ausgebaut hat. 

Unter der Leitung von Marco Mathieu küm-
mert sich das „Team N.E.W. (Nachfolge.
Exis tenzgründung. Wachstum.)“ innerhalb
des „Vertriebsmanagements gewerblich“
spe ziell um Fi nan zierungsfragen bei Exis -
tenzgründungen und Unternehmens nach -
folgen sowie um Wachs tumsinves ti tio nen
bei jungen Unter nehmen. Mit Kom pe tenz
und Expertise werden in intensiven Ge -
sprächen die passenden Förderbausteine –
seien es saarländische Programme, Förder -

 instrumente der KfW oder
der EU – zur Rea lisierung des
jeweiligen Vorhabens zu sam -
men ge stellt. Pro antragstellende
Person können Finanzie rungs -
mittel von bis zu 50.000 Euro
direkt über das „Team N.E.W.“
be antragt werden. Bei hö herem
In vesti tions bedarf führt der Weg hingegen
über die jeweilige Haus bank.
(> Weitere Infos: www.sikb.de/existenz-
gruendung)

Wagniskapital für Technologie-
und Innovations-Branchen
Speziell für Start-ups und junge Unterneh-
men mit ausgeprägten Alleinstellungsmerk-
malen in innovativen und technologischen
Branchen stellt die von der SIKB geschäfts-
besorgte „Saarländische Wagnisfinanzie -
rungs  gesellschaft mbH (SWG)“ mit geson-
derten Be ra tern auch fachspezifisches
Know-How im Ven ture Capital-Bereich zur
Verfügung. Als „private investor“ investiert
die SWG bis zu 2 Mio. Euro Wagniskapi-
tal in Start-ups und junge Unternehmen in
Form von offenen und/oder stillen Betei -

ligungen. Das aktuelle Portfolio der SWG
be läuft sich auf 26 Be tei ligungsunter neh -
men mit einem Beteili gungs volumen von
14 Mio. Euro. Die SWG ist zudem Binde glied
zwi schen öffentlichen Einrichtungen (z.B.
Mi nisterien und Hoch schulen) und pri vaten
Stellen (z.B. Verbände und Family Offices).

Unkompliziert in den Dialog mit dem „Team
N.E.W.“ und der SWG kommen Gründer
nicht nur in den Räumlichkeiten der SIKB,
sondern auch in den Saarbrücker Cowor -
king Spaces „Halle 4“, „FASE 15“ sowie
„co:hub66“. An diesen zeitlich und räumlich
flexibel nutzbaren Arbeitsorten, die von
Krea tiven und Start-ups gerne als Alter -
native zu klassischen Büroflächen gemietet

werden, sind SIKB-Mitarbeiter regel-
mäßig vor Ort. Dadurch ist die SIKB
als modernes und zeitgemäß agie-
rendes Förderinstitut dort präsent,
wo sich neue Unternehmen zu ent-
wickeln beginnen, um mit passen-

den Beratungsangeboten, Know-How
sowie der Vermittlung von Netzwerk -
kon takten behilf lich zu sein. 
(> Weitere Infos: www.swgmbh.de)

Das SIKB-Team
„Team N.E.W. (Nachfolge.

Existenzgründung.
Wachstum.)“

Gründungsvorhaben
auf den Weg bringen

Ihre Berater im Team
„Team N.E.W. (Nachfolge. Exis- 
tenzgründung. Wachstum.)“:

Marco Mathieu (Teamleiter)

(0681) 3033-199

marco.mathieu@sikb.de

Pascale Dauenhauer

(0681) 3033-115

pascale.dauenhauer@sikb.de

Patrick Krier

(0681) 3033-164

patrick.krier@sikb.de

Madeleine Adam

(0681) 3033-136

madeleine.adam@sikb.de

Thorsten Warken

(0681) 3033-137

thorsten.warken@sikb.de

Andreas Wehr

(0681) 3033-132

andreas.wehr@sikb.de

Weitere Informationen finden Sie auch online
unter www.sikb.de/existenzgruendung 

sowie www.swgmbh.de

Ihre Berater in der
„Saarländischen Wagnis-
kapitalgesellschaft (SWG)“:

Marco Mathieu,
Teamleiter 

„TEAM N.E.W.“

Existenzgründungsmittel und Wagniskapital 
helfen dem saarländischen Unternehmernach-
wuchs bei dessen Entwicklung und Wachstum.



Fachbereiche der SIKB stellen sich vor

5KubuS • Ausgabe 30 • Sommer 2023

Dieser Fachbereich ist zuständig für:

Private und wohnwirtschaftliche
Wohnbau-Vorhaben, z.B. Kauf, Neu-
bau, Sanierung, Modernisierung

*  *  *  *  *  *

Neben der Förderung der gewerblichen
Wirtschaft steht die SIKB auch Bau -

herren und Wohnungseigentümern kompe-
tent und mit einem attraktiven Fördermittel -
portfolio zur Seite. Egal, ob es sich um den
privaten „Häuslebauer“, die gewerbliche
Woh  nungsgesellschaft oder die junge Fami-
lie, die ein älteres Wohnhaus modernisieren
oder energetisch sanieren möchte, handelt –
das „Ver triebsmanagement Wohn bau“ um
Abtei lungs leiter Markus Allgayer nimmt
sich service- und lösungsorientiert den Be -
dürfnissen der Kunden an. 

Angeboten werden sowohl sämt-
liche zur Ver fügung stehende öf -
fentliche Förder mit tel des Saar -
landes als auch Bun desmittel, die
über die KfW abgerufen werden.
Von der För der  mit telrecherche über
die Bera tung und Antrag stellung bis
hin zur Ab wicklung begleiten wir
die Kun den über alle Etappen hinweg und
helfen ihnen, alle geeigneten Mög lich keiten,
teils miteinander kombiniert, zu nutzen. 

Zinsgünstige Fördermittel für energetische
Sa nierungen oder altersgerechte Um bau-
ten gehören heute ebenso zum Angebot der
SIKB wie ein Wohnraumförderungs pro -
gramm für förderfähige Familien, die sich in
bestimmten Einkommensgrenzen be wegen,
oder klassische Baufinanzierungen für Un -
ter  nehmen und Privatkunden. Die För de -
rung aus dem „Saarländischen Wohnraum -
för de rungsprogramm“ stellt in ihrer Eigen -
schaft als nachrangig be sichertes Darlehen
dabei eine ideale Ergänzungs fin anzierung
zur klassischen Hausbank finan zierung dar.
So werden beispielsweise Neu bau vorhaben
durch einen attraktiven Zins und einen zu -
sätzlichen Tilgungs zuschuss ausgestattet.
Darüber hinaus steht zur Modernisierung
und energetischen Sanierung das SIKB-ei-
gene „Fi nan  zierungsprogramm für Woh -
nungs eigentümergemeinschaften (WEG)“
zur Ver fügung. Dieses ermöglicht selbst bei
komplexen Ei gentumsverhältnissen, bei -
spielsweise in Mehr familienhäusern, allen
Ei   gen tümern die Fi nan zierung der entspre-
chenden Maßnahmen. 

Um in Zeiten von Klimawandel und steigen-
den Energiekosten den Verbrauch von
Energie in Wohngebäu den möglichst gering

zu halten oder zu optimieren,
bietet die SIKB zusammen mit
der KfW zudem knapp ein Dut -
zend Finanzierungs pro gramme

aus Bun desmitteln an, mit denen so -
wohl Privat per so nen als auch Un -
ternehmen rund um die Be reiche
Ener gie erzeugung, Ener gie ein spa -

rung und Ener gie effizienz un ter stützt wer-
den. 

„Ob altersgerechte Umbauten als an ge mes -
sene Reaktion auf den de mografischen
Wan del oder energetische Erneuerung zum
Schutze der Umwelt und der natürlichen
Res sour cen – wir tragen als Förderbank des
Saar landes unseren Teil der Verantwortung
an der positiven Entwick lung unseres Bun -
deslandes. Und das gilt selbstverständlich
auch im Be reich des Wohnungsbaus“, fasst
Markus Allgayer das Selbstverständnis des
Fachbereichs Wohnbau zusammen.
(> Weitere Infos: www.sikb.de/wohnbau)

Das SIKB-Team
„Vertriebsmanagement

Wohnbau“

Förderungen rund 
um Haus und Heim

Abteilungs-
leiter Markus

Allgayer

Ihre Berater im Team
„Vertriebsmanagement

Wohnbau“:

Markus Allgayer (Abteilungsleiter)

(0681) 3033-210

markus.allgayer@sikb.de

Sabrina Adam

(0681) 3033-149

sabrina.adam@sikb.de

Tina Dörr

(0681) 3033-207

tina.doerr@sikb.de

Weitere Informationen finden Sie auch online
unter www.sikb.de/wohnbau

Ob private oder gewerbliche
Bau- und Wohnprojekte –
das Förderspektrum des
SIKB-Wohnbaubereichs hält
für die unterschiedlichsten
Maßnahmen passende
Programme bereit.

Energie- und Kosteneffizienz sind im För-
dergeschehen von großer Bedeutung. 
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Diese Fachbereiche sind zuständig für:

Vertragliche und organisatorische
Umsetzungen von Direktgeschäften
und Hausbanken-Weiterleitungen

*  *  *  *  *  *

Sind Fördervorhaben aus den verschie-
denen Vertriebsbereichen der SIKB oder

seitens der Hausbanken vorbereitet und mit
den Kunden abgestimmt, kommt es zu den
fi nalen Beschlussfassungen sowie den ver -
trag lichen und organi sa torischen Umset zun -
gen. Hier setzen der Fachbereich „Kredit ma -
na gement“ unter Abteilungsleiter und SIKB-
Prokurist Dirk Roth bzw. der Fach bereich
„För derkredite“, der von Na dine Müller g e -
führt wird, an. 

Das „Kreditmanagement“ votiert gemeinsam
mit dem Vertriebsbereich der SIKB und
übernimmt die Bewertung und Risiko ein -
schätzung eines Vorhabens, u.a. durch Ana -
ly sen, Ratings und Bilanzprüfungen. Im Fall
von positiven Kreditentscheidungen er fol -
gen daraufhin die vertragliche Umset zung
und die Darlehensauszahlung. Neben den
klassischen SIKB-Förderprodukten wi ckelt
das Team „Kreditmanagement“ auch die jeni -
gen Vor gänge ab, die in Form von Be teili gun -
gen, Bürg schaften sowie Wag nis ka pi tal über
die von der SIKB ge schäfts  besorg ten Gesell -

schaften gewährt werden. Auch im weiteren
zeitlichen Verlauf der För derbe glei tung
bleibt das „Kreditmanagement“ über per -
sön liche Ansprechpartner in regelmäßigem
Kontakt zu den Direkt- bzw. Bestands kun-
den, beispielsweise um turnusgemäß zu
prü fende Bilanzen anzufordern, vertragliche
An passungen vorzunehmen oder Verände -
run gen von Kun den daten zu er fassen. In en -
ger Betreuung steht man den Kunden zu -
dem zur Sei te, wenn es um individuelle Be -
dürf nis se, wie z.B. Stun  dung, Lauf   zeit ver än -
derung oder Tilgung, geht.

Im Team „Förderkredite“ zählt das Wei ter -
leitungs ge schäft zu den zentralen Aufgaben.
Neben Förderfällen der „Gründungs- und
Wachstumsfinanzierung Saarland (GuW)“
werden hierbei insbesondere Vor gän ge, die
von Hausbanken eingereicht werden, bear-
beitet. Dazu gehören auch via SIKB durch-
zuleitende An trä ge für Mittel der KfW,
etwa bei gewerblichen und wohn  wirtschaft -

lichen Vorhaben. Im Dia log mit den Ban ken -
partnern übernimmt das „För   derkre dite“-
Team jeweils die formelle und organisatori-
sche Abwicklung, d.h. die Er  stel lung der
Kre  ditver trä ge sowie die Aus zahlung. Mit
den End kun den selbst steht man wäh rend -
des sen nicht in Kontakt. An ders im Direkt-
ge schäft Existenz grün dungs för derun gen:
Grün dungsbeglei tun gen, die das „TEAM
N.E.W.“ im Ver trieb vorbereitet hat, lau fen
im „För der kre dit“-Team auf und werden
hinsichtlich Ver  trags ge staltung und Auszah -
lung auf den Weg ge bracht. Mit persönli-
chen An sprech part nern steht man den Kun -
den da bei un mi ttelbar und langfristig zur
Seite.

Die SIKB-Teams
„Kreditmanagement“
und „Förderkredite“

Bestens organisiert bei
formellen Abläufen

Ihr Kontakt zum
Team „Förderkredite“:

Hotline: (0681) 3033-222

foerderkredite@sikb.de

Für eine „runde“ Sache bei der vertraglichen und organisatorischen Umsetzung sorgen (abgebildet im
Uhrzeigersinn) Milena Rusche, Dirk Böhm, Miriam Nickolaus, Manuela Steinmetz, Michael Jung, Katja
Bastuck, Abteilungsleiter „Kreditmanagement“ und SIKB-Prokurist Dirk Roth, Sebastian Koch, Chantal
Rech, Sabine Brunk, Lidija Sokol-Krämer, Nadine Müller und Karin Groß. Nicht abgebildet sind die
Team-Mitglieder Eberhard Fuchs, Pascal Hinz, Anke Loos, Jürgen Remark, Denise Balle, Susanne Haß -
denteufel und Tanja Berresheim.


