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FACHBEREICHE DER SIKB STELLEN SICH VOR

Die SIKB setzt sich mit ilffen MitarbeiteR

Leistungsstarkes Forderangebot
tiir saarlandische Unternehmen

iebe Kunden, Freunde und
Partner der SIKB,

seit nunmehr 12 Jahren informieren wir Sie
mit unserem ,KUBUS" regelmafig tiber die
Fordertatigkeiten der Saarlandischen Inves-
titionskreditbank AG (SIKB). Mittels redak-
tioneller Portraits zu begleiteten Unterneh-
men unterschiedlichster Branchen und Gro-
Sen zeigen wir lhnen stets anschaulich und
praxisorientiert unser breitgefachertes Leis-
tungs- und Kundenspektrum auf.

Als Forderinstitut des Saarlandes ist die
SIKB dabei von elementarer Bedeutung fiir
die saarlindische Wirtschaft, der wir For-
dermittel aus Landes- und Bundesprogram-
men zuganglich machen. Dariiber hinaus
stehen wir den regionalen Unternehmen
mit Beteiligungen, Biirgschaften und Wag-
niskapital zur Seite, um ihre Vorhaben
Wirklichkeit werden zu lassen. Eng arbeiten

wir zudem mit den Hausbanken unserer
Kunden zusammen, wodurch Rundum-Lo-
sungen geleistet und bedarfsorientiert abge-
stimmte Abwicklungen ermoglicht werden.
Von den aktuell 2,3 Milliarden Euro, die die
SIKB verwaltet, profitieren kleine und grofSe
Unternehmen aller Art, die wir von der
Grindung tber ithr Wachstum bis hin zur
Nachfolge begleiten. Dadurch geben wir
nicht nur der saarlandischen Wirtschaft
wichtige Impulse fur eine positive Entwick-
lung, sondern wirken durch entstehende
Arbeitsplatze indirekt auch auf den Arbeits-
markt an der Saar ein.

Die SIKB ist zudem Netzwerker, so dass
Kunden neben finanziellen Mitteln auch
von Beratungsangeboten oder der Vermitt-
lung relevanter Kontakte profitieren. Wir
kooperieren mit zahlreichen Partnern auf
Landes- und Bundesebene, wie beispielswei-
se Kammern, Verbande und Wirtschaftsfor-

1d einem breiten Instrumentarium an Forderprodukten fiir tlie saarlindische Wirtschaft ein.

derungsgesellschaften, und stehen mit die-
sen in stetigem fachlichen Austausch, um
unsere Forderarbeit eng an den Branchen-
bedurfnissen zu orientieren.

Mit dieser 30. ,KUBUS"-Ausgabe prasentie-
ren wir ausnahmsweise keine Beispiele ge-
forderter Unternehmen, sondern bringen
Thnen stattdessen einmal einige ausgewéhl-
te Fachbereiche der SIKB naher, die in di-
rektem Kontakt zu potenziellen und beste-
henden Kunden und Partnern stehen. Dabei
bekommen Sie Einblicke in deren Aufgaben
und Tatigkeitsfelder und finden zugleich
Kontaktdaten zu jeweiligen Ansprechpart-
nern. Wir wiinschen Thnen eine spannende
Lekture.

Mit herzlichen GriifSen
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Doris Woll Achim Kéhler
(Vorstandsvorsit- (Vorstandsmitglied
zende der SIKB) der SIKB)
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Forderung der
gewerblichen Wirtschaft

DAs SIKB-TEAM
»VERTRIEBSMANAGEMENT
GEWERBLICH"

Dieser Fachbereich ist zustandig far:

Gewerbliche Unternehmen, kommunale
und soziale Unternehmen, Freiberufler,
Existenzgriinder, Ubernehmer

gal ob fir Existenzgriinder, Nachfolger,

Start-up-Unternehmen oder etablierte,
gewerbliche, kommunale Unternehmen: Als
verlasslicher Partner erarbeiten wir eine soli-
de Finanzierungsstruktur und leisten damit
einen wichtigen Beitrag fir den Erfolg saar-
landischer Unternehmen. Unter dem Mot-
to ,Fir jedes Vorhaben ein passendes Pro-
dukt® hilft der Bereich ,Vertriebsmanage-
ment gewerblich® Kunden, die mafSge-
schneiderte Finanzierungslosung
zur Verwirklichung ihrer Unter-
nehmensziele zu finden.

Das Team um Michael Schmidt
ist dabei in engem Kontakt und
direktem Austausch mit Kunden

BREITES SPEKTRUM AN FORDER-
INSTRUMENTEN FUR DIE WIRTSCHAFT

Ein klassisches Forderprogramm der saar-
landischen Wirtschaftsforderung ist bei-
spielsweise die ,Grindungs- und
Wachstumsfinanzierung Saarland
(GuW)“, das kleinen und mittle-
ren Unternehmen mit einem
Kreditbetrag bis zu 2 Mio. Euro
und zinsverbilligten Konditionen
zur Finanzierung von Betriebsmit-
teln und betrieblichen Investitionen

und Partnern, wie z.B. den Haus- Abteilupgs- unter die Arme greift. Zusatzlich hel-
banken, Ministerien, Wirtschaftsfor- len;zh%ﬂ;ad fen die SIKB-Berater dabei, passende

derern und Kammern des Saarlan-

des. Dadurch ergibt sich ein Verstindnis,
welche aktuelle Themen fiir Unternehmer
und Unternehmen von entscheidender Be-
deutung sind, darunter u.a. nachhaltige und
energieeffiziente Investitionen, Wachstum,
Digitialisierung, Nachhaltigkeit, Transfor-
mation, Internationalisierung, erfolgreiches
Management von Chancen und Risiken so-
wie Unternehmensnachfolge. Die Berater
konnen fiir ihre Kunden dabei auf eine Viel-
zahl an Fordertopfen zurtickgreifen.

Finanzierungslésungen, auch aus
den bundesweit angebotenen Program-
men der ,KIW*, zu finden und zu nutzen.
Auszugsweise sind hierbei Programme im
Bereich Klimaschutz, Energieeffizienz und
Digitalisierung zu nennen, die neben zins-
glnstigen Konditionen in einigen Program-
men attraktive Tilgungszuschiisse bieten.

Die Beantragung des GuW-Programms oder
der KfW-Kredite erfolgt vor Beginn des Vor-
habens tuber die Hausbank. Die Forder-
kredite werden in Verantwortung der Haus-
bank an Grunder, Nachfolger und Unter-
nehmen gewshrt. Bei Bedarf kann ein et-
waiges Kreditrisiko im Rahmen des Part-
nerprogramms zwischen der SIKB und der
jeweiligen Hausbank aufgeteilt werden,
wobei die SIKB in der Regel einen Risi-
koanteil von maximal 50% und bis zu
3 Mio. Euro ubernehmen kann. Zusammen
mit der SIKB als wettbewerbsneutraler Part-
ner wird somit ermdglicht, dass saarlandi-
sche Unternehmen auch grofiere Projekte
realisieren konnen.

Im atrium - Haus der
Wirtschaftsforderung in
Saarbriicken haben die
SIKB und ihre geschdfts-
besorgten Gesellschaf-
ten ihren Sitz.

Ebenso verlangen steigende Anforderungen
an die Eigenkapitalausstattung mittelstan-
discher Unternehmen nach Finanzierungs-
instrumenten, die langfristig stabile Finanz-
relationen gewihrleisten. Die letzten Jahre
haben gezeigt, dass durch eine gute Eigen-
kapitalsituation auch Krisenzeiten erfolg-
reich gemeistert werden konnen. Uber EU-
Mittel im ,EFRE Nachrangdarlehensfonds
Saarland“ stellen wir kleinen und mittleren
Unternehmen Nachrangdarlehen zur Finan-
zierung von Investitionen und/oder Be-
triebsmitteln bis zu 1 Mio. Euro zur Verfi-
gung, wodurch Investitionen als auch Be-
triebsmittel langfristig finanziert werden
konnen. Bei einer Laufzeit von 10 Jahren
tragt eine tilgungsfreie Zeit von 5 Jahren (zu
Beginn der Kreditlaufzeit) zur Liquiditats-
schonung bei, und durch den erklarten
Rangriicktritt wird die Eigenkapitalbasis des
Kreditnehmers gestarkt. In der aktuellen
Forderperiode, die Ende 2023 endet, konn-
ten wir bislang Nachrangkapital in Hohe
von rund 40 Mio. Euro an saarlandische
Unternehmen ausreichen und die regionale
Wirtschaft entsprechend starken. Auch die
neue Forderperiode lasst ab 2024 ausrei-
chende Mittel zur Forderung der saarlandi-
schen Wirtschaft erwarten.

(> Weitere Infos: www.sikb.de/unternehmen)

HOHERES EIGENKAPITAL DURCH
STILLE BETEILIGUNGEN

Eine weitere Moglichkeit zur Starkung der Ei-
genmittel sind staatlich geforderte stille Betei-
ligungen. Sie erfiillen ebenfalls die Vorausset-
zungen zur Zurechnung zum wirtschaftli-
chen Eigenkapital eines Unternehmens und
machen Unternehmen damit krisenresisten-

KUBUS ¢ AUSGABE 30 * SOMMER 2023

2



SiKs

FACHBEREICHE DER SIKB STELLEN SICH VOR

ter. Uber die von der SIKB geschiftsbesorgte
wSaarlindische Kapitalbeteiligungsgesell-
schaft (KBG)“ konnen Beteiligungen in einer
Hohe bis zu 1 Mio. Euro mit Laufzeiten von
bis zu 10 Jahren zu attraktiven Konditionen
zur Verfiigung gestellt werden. Der Verwen-
dungszweck der Beteiligungsmittel ist weit
gefasst und reicht von der Finanzierung inno-
vativer Vorhaben tiber anteilige Investitions-
finanzierungen bis zur Darstellung langerfris-
tig benotigter Betriebsmittel oder der Finan-
zierung von Unternehmensnachfolgen.

Das Besondere daran: Wir nehmen keinen
Einfluss auf die laufende Geschaftsfuhrung
unserer Beteiligungsnehmer. Die Unterneh-
mer bzw. die mafSgeblichen Gesellschafter
beteiligen sich lediglich angemessen am un-
ternehmerischen Risiko. Dingliche Sicherhei-
ten sind aufgrund einer Beteiligungsgarantie
der ebentfalls von der SIKB geschiftsbesorg-
ten ,Burgschaftsbank Saarland GmbH® in
der Regel nicht zu stellen und bleiben ftr das
Unternehmen zur Besicherung von Krediten
verfugbar.

(> Weitere Infos: www.kbg-saar.de)

IHRE BERATER IM TEAM
»VERTRIEBSMANAGEMENT
GEWERBLICH" (INKL. BETEILI-
GUNGEN UND BURGSCHAFTEN):

Michael Schmidt (Abteilungsleiter)
(0681) 3033-111
michael.schmidt@sikb.de

David Bronder
(0681) 3033-195
david.bronder@sikb.de

Andreas Loffler
(0681) 3033-166
andreas.loeffler@sikb.de

Elke Lorson
(0681) 3033-116
elke.lorson@sikb.de

Marco Mathieu
(0681) 3033-199

marco.mathieu@sikb.de

Sarah Nelz
(0681) 3033-119
sarah.nelz@sikb.de

Alexander Schmitt
(0681) 3033-131
alexander.schmitt@sikb.de

Weitere Informationen finden Sie auch online
unter www.sikb.de/unternehmen sowie
www.kbg-saar.de und www.bbs-saar.de

Speziell fur Kunden von Sparkassen und
Volksbanken bieten die jeweils eigenen Betei-
ligungsgesellschaften  Sparkassen-/SIKB-
Beteiligungsgesellschaft mbH* bzw. ,MI Mit-
telstands-Invest GmbH*, welche von der SIKB
ebenfalls geschaftsbesorgt werden, weitere Fi-
nanzierungsmoglichkeiten an, die der Star-
kung der Eigenkapitalbasis eines Unterneh-
mens dienen.

T~

BURGSCHAFTEN BIETEN VORHABEN
EINE REALISIERUNGSCHANCE

Um unternehmerische Vorhaben im Saar-
land Wirklichkeit werden zu lassen, leisten
Burgschaften der von der SIKB geschifts-
besorgten ,Biirgschaftsbank Saarland (BBS)“
ebenfalls einen wichtigen Beitrag. Burgschaf-
ten werden benoétigt, wenn es an materiellen
Werten zur Absicherung eines Kredits bei der
Hausbank mangelt und Unternehmen da-
durch betriebswirtschaftlich sinnvolle Vorha-
ben nicht umsetzen kénnen. Sie eignen sich
insbesondere fur Existenzgrundungen, Un-
ternehmensnachfolgen sowie kleine und mit-
telstandische Unternehmen aus Industrie,

Alles unter einem Dach: Die SIKB bietet
nicht nur Forderkredite, sondern

auch Biirgschaften, Beteili-

gungen und Wagnis-

kapital an.

Fiir Hausbanken bieten wir iiber unsere Berater gerne Produkt-
schulungen zu unserem umfangreichen Forderangebot an.

Grofs- und Einzelhandel, Hand-
werk, Gast- und Beherbergungs-
gewerbe, Dienstleistungssektor
und Freien Berufen. Die Antrag-
stellung erfolgt tiber die Haus-
bank oder Leasinggesellschalt,
die das Vorhaben begleiten
mochte, aber noch Sicherheiten
winscht. Die Burgschaftsbank
Saarland kann derartige Sicher-
heiten durch die Ubernahme von
Ausfallburgschaften bis zu einer Hohe von
1,25 Mio. Euro und einer Quote von bis zu
80% des zu verbiirgenden Kredits gewédhren.

Das Angebot der Burgschaftsbank Saarland
ist eng angelehnt an das Beteiligungsangebot
der Saarlandischen Kapitalbeteiligungsgesell-
schaft. Fiir stille Beteiligungen kann die Biirg-
schaftsbank Saarland bis zu 70% des Beteili-
gungskapitals mit einer Beteiligungsgarantie
besichern. Dadurch kann verhindert werden,
dass sinnvolle Vorhaben in der saarlindi-
schen Wirtschaft aufgrund fehlendem Eigen-
kapital scheitern.

(> Weitere Infos: www.bbs-saar.de)
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Grindungsvorhaben
auf den Weg bringen

DAs SIKB-TEAM
»TEAM N.E.W. (NACHFOLGE.
EXISTENZGRUNDUNG.
WACHSTUM.)"

Dieser Fachbereich ist zustandig far:

Existenzgriinder, Start-ups und
alle, die sich unternehmerisch
selbstindig machen wollen

ur die Wettbewerbsfihigkeit des Saar-

landes sind Neugriindungen, Nachfolge-
regelungen etablierter Unternehmen, aber
auch junge, innovative Technologieunter-
nehmen von zentraler Bedeutung. Gute, zu-
kunftsfahige Teams, Ideen, Konzepte und
Produkte sind die Basis. Benotigt wird aber
auch Kapital. Seit Jahren bewegt sich viel in
der saarlindischen Griinderszene, weshalb
die SIKB ihre Beratungsangebote entspre-
chend kontinuierlich ausgebaut hat.

Unter der Leitung von Marco Mathieu ktim-
mert sich das ,Team N.EW. (Nachfolge.
Existenzgriindung. Wachstum.)*“ innerhalb
des ,Vertriebsmanagements gewerblich®
speziell um Finanzierungsfragen bei Exis-
tenzgrindungen und Unternehmensnach-
folgen sowie um Wachstumsinvestitionen
bei jungen Unternehmen. Mit Kompetenz
und Expertise werden in intensiven Ge-
spriachen die passenden Forderbausteine -
seien es saarlandische Programme, Forder-

Existenzgrindungsmittel und Wagniskapital
helfen dem saarldndischen Unternehmernach-
wuchs bei dessen Entwicklung und Wachstum.

instrumente der KfW oder
der EU - zur Realisierung des
jeweiligen Vorhabens zusam-
mengestellt. Pro antragstellende
Person konnen Finanzierungs-
mittel von bis zu 50.000 Euro
direkt tber das ,Team N.EW*
beantragt werden. Bei hoherem
Investitionsbedarf fihrt der Weg hingegen
tber die jeweilige Hausbank.

(> Weitere Infos: www.sikb.de/ existenz-
gruendung)

WAGNISKAPITAL FUR TECHNOLOGIE-
UND INNOVATIONS-BRANCHEN
Speziell fur Start-ups und junge Unterneh-
men mit ausgepragten Alleinstellungsmerk-
malen in innovativen und technologischen
Branchen stellt die von der SIKB geschifts-
besorgte ,Saarlindische Wagnisfinanzie-
rungsgesellschaft mbH (SWG)“ mit geson-
derten Beratern auch fachspezifisches
Know-How im Venture Capital-Bereich zur
Verfugung. Als ,private investor" investiert
die SWG bis zu 2 Mio. Furo Wagniskapi-
tal in Start-ups und junge Unternehmen in
Form von offenen und/oder stillen Betei-

SELBS
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Marco Mathieu,
Teamleiter
,TEAM N.E-W.“

ligungen. Das aktuelle Portfolio der SWG
belduft sich auf 26 Beteiligungsunterneh-
men mit einem Beteiligungsvolumen von
14 Mio. Euro. Die SWG ist zudem Bindeglied
zwischen Offentlichen Einrichtungen (z.B.
Ministerien und Hochschulen) und privaten
Stellen (z.B. Verbande und Family Offices).

Unkompliziert in den Dialog mit dem ,Team
N.EW." und der SWG kommen Grinder
nicht nur in den Riumlichkeiten der SIKB,
sondern auch in den Saarbriicker Cowor-
king Spaces ,Halle 4“, JFASE 15“ sowie
,co:hub66*. An diesen zeitlich und raumlich
flexibel nutzbaren Arbeitsorten, die von
Kreativen und Start-ups gerne als Alter-
native zu klassischen Buroflachen gemietet
werden, sind SIKB-Mitarbeiter regel-
mafig vor Ort. Dadurch ist die SIKB
als modernes und zeitgemaf$ agie-
rendes Forderinstitut dort présent,
wo sich neue Unternehmen zu ent-
wickeln beginnen, um mit passen-
den Beratungsangeboten, Know-How
sowie der Vermittlung von Netzwerk-
kontakten behilflich zu sein.
(> Weitere Infos: www.swgmbh.de)

IHRE BERATER IM TEAM
»TEAM N.E.W. (NACHFOLGE. EXIS-
TENZGRUNDUNG. WACHSTUM.)*:

1

Marco Mathieu (Teamleiter)
(0681) 3033-199

marco.mathieu@sikb.de

Pascale Dauenhauer
(0681) 3033-115

pascale.dauenhauer@sikb.de

Patrick Krier
(0681) 3033-164
B patrick krier@sikb.de

IHRE BERATER IN DER
»SAARLANDISCHEN WAGNIS-
KAPITALGESELLSCHAFT (SWG)“:

Madeleine Adam
(0681) 3033-136

madeleine.adam@sikb.de

Thorsten Warken
(0681) 3033-137
thorsten.warken@sikb.de

Andreas Wehr
(0681) 3033-132
andreas.wehr@sikb.de

Weitere Informationen finden Sie auch online

unter www.sikb.de/existenzgruendung
sowie www.swgmbh.de
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und Wohnprojekte -
das Forderspektrum des
SIKB-Wohnbauberei
ie unterschiedlic
Maf3na e

Forderungen rund
um Haus und Heim

DAs SIKB-TEAM
»VERTRIEBSMANAGEMENT
WOHNBAU*“

Dieser Fachbereich ist zustandig fir:

Private und wohnwirtschaftliche
Wohnbau-Vorhaben, z.B. Kauf, Neu-
bau, Sanierung, Modernisierung

* ok % % % %

eben der Forderung der gewerblichen

Wirtschaft steht die SIKB auch Bau-
herren und Wohnungseigentiimern kompe-
tent und mit einem attraktiven Fordermittel-
portfolio zur Seite. Egal, ob es sich um den
privaten ,Hauslebauer®, die gewerbliche
Wohnungsgesellschaft oder die junge Fami-
lie, die ein &lteres Wohnhaus modernisieren
oder energetisch sanieren mochte, handelt -
das ,Vertriebsmanagement Wohnbau“ um
Abteilungsleiter Markus Allgayer nimmt
sich service- und losungsorientiert den Be-
durfnissen der Kunden an.

Energie- und Kostene
dergeschehen von grofSer

sind im For- ‘

Angeboten werden sowohl samt-
liche zur Verfugung stehende 6f-
fentliche Fordermittel des Saar-
landes als auch Bundesmittel, die
tiber die KfW abgerufen werden.

zu halten oder zu optimieren,
bietet die SIKB zusammen mit
der KfW zudem knapp ein Dut-
zend Finanzierungsprogramme
aus Bundesmitteln an, mit denen so-

Von der Fordermittelrecherche itber  Abteilungs-  wohl Privatpersonen als auch Un-
die Beratung und Antragstellung bis le‘g‘lrll‘:“’k“s ternehmen rund um die Bereiche
gayer

hin zur Abwicklung begleiten wir
die Kunden tiber alle Etappen hinweg und
helfen ihnen, alle geeigneten Moglichkeiten,
teils miteinander kombiniert, zu nutzen.

Zinsgunstige Fordermittel fir energetische
Sanierungen oder altersgerechte Umbau-
ten gehoren heute ebenso zum Angebot der
SIKB wie ein Wohnraumférderungspro-
gramm fur forderfahige Familien, die sich in
bestimmten Einkommensgrenzen bewegen,
oder klassische Baufinanzierungen fur Un-
ternehmen und Privatkunden. Die Forde-
rung aus dem ,Saarldandischen Wohnraum-
forderungsprogramm® stellt in ihrer Eigen-
schaft als nachrangig besichertes Darlehen
dabei eine ideale Erganzungsfinanzierung
zur Kklassischen Hausbankfinanzierung dar.
So werden beispielsweise Neubauvorhaben
durch einen attraktiven Zins und einen zu-
satzlichen Tilgungszuschuss ausgestattet.
Dartiber hinaus steht zur Modernisierung
und energetischen Sanierung das SIKB-ei-
gene ,Finanzierungsprogramm fiir Woh-
nungseigentimergemeinschaften (WEG)“
zur Verfugung. Dieses ermoglicht selbst bei
komplexen Eigentumsverhaltnissen, bei-
spielsweise in Mehrfamilienhdusern, allen
Eigentiimern die Finanzierung der entspre-
chenden MafSnahmen.

Um in Zeiten von Klimawandel und steigen-
den Energickosten den Verbrauch von
Energie in Wohngebauden moglichst gering

Energieerzeugung, Energieeinspa-
rung und Energieeffizienz unterstutzt wer-
den.

,Ob altersgerechte Umbauten als angemes-
sene Reaktion auf den demografischen
Wandel oder energetische Erneuerung zum
Schutze der Umwelt und der natiirlichen
Ressourcen - wir tragen als Forderbank des
Saarlandes unseren Teil der Verantwortung
an der positiven Entwicklung unseres Bun-
deslandes. Und das gilt selbstverstandlich
auch im Bereich des Wohnungsbaus®, fasst
Markus Allgayer das Selbstverstindnis des
Fachbereichs Wohnbau zusammen.

(> Weitere Infos: www.sikb.de/wohnbau)

IHRE BERATER IM TEAM
»VERTRIEBSMANAGEMENT

@
0

Weitere Informationen finden Sie auch online
unter www.sikb.de/wohnbau

Markus Allgayer (Abteilungsleiter)
(0681) 3033-210
markus.allgayer@sikb.de

Sabrina Adam
(0681) 3033-149
sabrina.adam@sikb.de

Tina Dorr
(0681) 3033-207
tina.doerr@sikb.de
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Bestens organisiert bei
formellen Ablaufen

DIE SIKB-TEAMS
5 KREDITMANAGEMENT“
UND ,,FORDERKREDITE"

Diese Fachbereiche sind zustéindig fiir:

Vertragliche und organisatorische
Umsetzungen von Direktgeschiften
und Hausbanken-Weiterleitungen

ind Fordervorhaben aus den verschie-

denen Vertriebsbereichen der SIKB oder
seitens der Hausbanken vorbereitet und mit
den Kunden abgestimmt, kommt es zu den
finalen Beschlussfassungen sowie den ver-
traglichen und organisatorischen Umsetzun-
gen. Hier setzen der Fachbereich , Kreditma-
nagement” unter Abteilungsleiter und SIKB-
Prokurist Dirk Roth bzw. der Fachbereich
LForderkredite”, der von Nadine Muller ge-
fithrt wird, an.

Das ,Kreditmanagement” votiert gemeinsam
mit dem Vertriebsbereich der SIKB und
tbernimmt die Bewertung und Risikoein-
schitzung eines Vorhabens, u.a. durch Ana-
lysen, Ratings und Bilanzprifungen. Im Fall
von positiven Kreditentscheidungen erfol-
gen darauthin die vertragliche Umsetzung
und die Darlehensauszahlung. Neben den
klassischen SIKB-Forderprodukten wickelt
das Team ,Kreditmanagement" auch diejeni-
gen Vorgange ab, die in Form von Beteiligun-
gen, Buirgschaften sowie Wagniskapital tber
die von der SIKB geschaftsbesorgten Gesell-

o -/

[ S,

Fiir eine ,,runde*

“ Sache bei der vertraglichen und organisatorischen Umsetzung sorgen (abgebildet im

Uhrzeigersinn) Milena Rusche, Dirk Bohm, Miriam Nickolaus, Manuela Steinmetz, Michael Jung, Katja
Bastuck, Abteilungsleiter , Kreditmanagement“ und SIKB-Prokurist Dirk Roth, Sebastian Koch, Chantal
Rech, Sabine Brunk, Lidija Sokol-Krdmer, Nadine Miiller und Karin Grofs. Nicht abgebildet sind die
Team-Mitglieder Eberhard Fuchs, Pascal Hinz, Anke Loos, Jiirgen Remark, Denise Balle, Susanne Hafs-

denteufel und Tanja Berresheim.

schaften gewéhrt werden. Auch im weiteren
zeitlichen Verlauf der Forderbegleitung
bleibt das ,Kreditmanagement* tber per-
sonliche Ansprechpartner in regelmafSigem
Kontakt zu den Direkt- bzw. Bestandskun-
den, beispielsweise um turnusgemafs zu
prufende Bilanzen anzufordern, vertragliche
Anpassungen vorzunchmen oder Verande-
rungen von Kundendaten zu erfassen. In en-
ger Betreuung steht man den Kunden zu-
dem zur Seite, wenn es um individuelle Be-
durfnisse, wie z.B. Stundung, Laufzeitverin-
derung oder Tilgung, geht.

Im Team ,Forderkredite® zdhlt das Weiter-
leitungsgeschaft zu den zentralen Aufgaben.
Neben Forderfallen der ,Griindungs- und
Wachstumsfinanzierung Saarland (GuW)*
werden hierbei insbesondere Vorginge, die
von Hausbanken eingereicht werden, bear-
beitet. Dazu gehéren auch via SIKB durch-
zuleitende Antrage fir Mittel der KfW,
etwa bei gewerblichen und wohnwirtschaft-

lichen Vorhaben. Im Dialog mit den Banken-
partnern Ubernimmt das ,Forderkredite*-
Team jeweils die formelle und organisatori-
sche Abwicklung, d.h. die Erstellung der
Kreditvertrage sowie die Auszahlung. Mit
den Endkunden selbst steht man wéihrend-
dessen nicht in Kontakt. Anders im Direkt-
geschaft Existenzgriindungsforderungen:
Grindungsbegleitungen, die das ,TEAM
N.EW.“ im Vertrieb vorbereitet hat, laufen
im ,Forderkredit“Team auf und werden
hinsichtlich Vertragsgestaltung und Auszah-
lung auf den Weg gebracht. Mit personli-
chen Ansprechpartnern steht man den Kun-
den dabei unmittelbar und langfristig zur
Seite.

IHR KONTAKT ZUM
TEAM ,,FORDERKREDITE":

Hotline: (0681) 3033-222
foerderkredite@sikb.de
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